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Puna eksportuese

Puna eksportuese paraget pjesé té punés tregtare té jashtme, gjegjésisht pjesé e shkémbimit
tregtar té jashtém, domethéné shitblerje né suazat e garkullimit té jashtém tregtar.

Eksporti né ekonomi nénkupton transportimin e té mirave ose materialeve nga njé vend né njé
tjetér né ményré legjitime sipas rregullave dhe standardeve té vendeve pjesémarrése né njé
ndérrim mallrash ose té mirash. Eksportimi i mallrave béhet drejt konsumatoréve té huaj né njé
shtet tjetér nga ai prodhues i atyre mallrave.

Eksporti mund té kryhet vetvetiu nga ana e pronarit té€ mallit, né até rast béhet fjalé pér eksport i
cili kryhet pér llogariné personale apo sic njihet eksporti i drejtpérdrejté.

Eksporti mund te jeté pozitiv ose negativ.

o Eksporti éshté pozitiv né rast se vlera e mallrave té eksportuara (té kémbyera pér valuta)
éshté mé e madhe se vlera e mallrave té importuara.

o Eksporti éshté negativ né rast se vlera e mallrave té eksportuara (té€ kémbyera pér valuta)
éshté mé e vogél se vlera e mallrave té importuara.

Réndésia e punés eksportuese. Gjaté zhvillimit té shogérisé njerézor, por edhe sot, eksporti
paragitet si njé detyré parésore pér sigurimin e njé pozite sa mé té volitshme né tregun
ndérkombétar, si njé faktor me réndési pér zhvillimin e ekonomisé sé vendit.

Nevoja pér eksport manifestohet edhe te vendet e zhvilluara ekonomikisht, edhe tek ato té
pazhvilluarat ekonomikisht. Madje, te kéto té fundit theksi vihet mbi zgjerimin e tregut
ndérkombétar, mé se prodhimeve té tyre u mundésohet plasman mé i madh, por edhe sigurim i
burimeve té léndéve té para.

Ndérkohé qé vendet e pazhvilluara pérmes eksportit sigurojné mundési pér t’u furnizuar me ato
mallra té cilat u nevojiten pér zhvillimin e tyre ekonomik, si dhe mbulim i nevojave rrjedhése té
llojllojshme té popullsisé.
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1.1 Hulumtimi i tregut té vendeve importuese

NEé teoriné e ekonomis€ me qéllim gé té fitohen informata, hulumtimi llogaritet si parakusht
themelor pér zhvillimin e politikés cilésore afariste.

Disa nga informatat themelore qé duhet té fitohen me hulumtimin €sht€ verifikimi i mundésive
pér eksport.

Hulumtimi i tregut té shteteve — eksportuese paraget njé ndér aspektet t& hulumtimit té tregut té
huaj. Ky hulumtim i pérmban té gjitha vecorité dhe problemet gé jané karakteristike pér
hulumtimin e tregut té huaj né pérgjithési.

Pér shkak té variacioneve , masat restriktive qé i ndérmarrin shtetet e ndryshme importuese
(kuotat importuese, kufizimet devizore dhe té€ ngjashme), dukuri shogéruese e secilit eksport
éshté njé rrezik i caktuar.

Né ményré gé té shmanget, ose té paktén té pakésohet ky rrezik, eksportuesit duhet té orientohen
kah hulumtimi i tregut t&¢ mé shumé vendeve importuese, dhe ky hulumtim duhet ta béjné
vazhdimisht dhe né ményré sistematike.



Hulumtimi i tregut té jashtém realizohet pérmes dy fazave:
o faza e hulumtimit paraprak
e faza e hulumtimit té njé tregu konkret

Hulumtimi paraprak éshté makro-hulumtim i tregut ekonomik dhe sigurim i njohurive
themelore pér até treg. Q&llimi themelor i kétij hulumtimi éshté fi timi i njohurive, gjegjésisht i
pérfytyrimit pér até se ku ekziston mundésia pér eksport té pérshtatshém. Né bazé té té dhénave
té fi tuara eliminohen vendet ku nuk ekziston mundési pér plasman té€ mallrave té veta.

Hulumtimi i tregut konkret. Me kété hulumtim béhet pérpunimi dhe analizimi i métejshém i té
dhénave t€ fituara. Hulumtimi mund té organizohet né€ teren. Pér shkak té véshtirésive gjaté
kryerjes sé tij, ai u besohet institucioneve té specializuara, né ményré gé mé né fund té
mundésojé sjellje té vendimit té pérshtatshém pér hyrje ose jo né njé treg pérkatés. Njéra ndér
informatat themelore q€ duhet t€ fitohet me hulumtim éshté evidentimi I mundésive pér eksport.

Hulumtimi paraprak Hulumtimi i tregut konkret

Makro-hulumtimi Analiza e informatave té fituara

Mundésité pér eksport Hulumtimi né terren

Eliminimi i vendeve ku nuk mund té Sjellja e vendimit pérkatés pér hyrje
plasohen malirat ose jo né njé treg pérkatés



1.2 Vendosja e kontaktit me importuesin pérkatés

Né bazé t€ njohurive t€ fi tuara pérmes hulumtimit té tregut t€ vendeve importuese, eksportuesi
orientohet kah vendosja e kontaktit me vendet importuese té interesuara.

Né teoriné e hulumtimit té tregut, si teknika themelore té komunikimit me té hulumtuarin,
llogariten:

e teknika e komunikimit té drejtpérdrejté mes hulumtuesit dhe té hulumtuarit
e komunikim i ndérmjetésuar me importuesin.
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llustrimi 65 Ményrat e komunikimit afarist

Teknika e komunikimit té drejtpérdrejté realizohet:
e me dérgim té drejtpérdrejté té personave té autorizuar nga ana e eksportuesit (agjenteé,
pérfagésues dhe té ngjashme) deri te importuesi pérkatés
e me dérgim té letrave (ofertave) deri te importuese.

Komunikimi i drejtpérdrejté, gjegjésisht bisedimi ose intervista mund té jeté bisedé e
drejtpérdrejté (gjegjésisht komunikim personal), ose me bisedim i cili zhvillohet pérmes
telefonit.

Gjaté komunikimit personal gé té dy palét e interesuara jané té pranishém fizikisht né momentin
e mbledhjes sé té dhénave, gjegjésisht pérgjigjeve. Ky komunikim mund té zgjasé mé gjaté, me
se fitohen mé€ shumé informata, mundésohet t€ shihet personi me té cilin bisedohet dhe té
vlerésohet serioziteti i synimeve té tij.

Komunikimi me telefon éshté ményré e tillé e komunikimit, ku i hulumtuari merret né telefon
dhe i parashtrohen pyetje sipas pyetésorit té pérgatitur paraprakisht. Komunikimi i tillé zbatohet
se éshté ményreé relativisht e shpejté, e liré€, mé e lehté, me t€ cilén mund t€ fitohen nj€ séré t&
dhénash gé shérbejné pér analizé té dukurive té ndryshme té tregut. Megjithaté, komunikimi me



telefon zbatohet me numér relativisht mé té vogeél té pyetjeve dhe me dozé té madhe té pasigurisé
né aspekt té identitetit té t& hulumtuarit.
Prandaj, ményra e kétillé e komunikimit shpeshheré pérdoret né kombinim me metoda té tjera.

Ményra e komunikimit té ndérmjetésuar me importuesin pérkatés praktikohet né ményrén
vijuese:

pérmes aksionit propagandues

pérmes kontakteve gé lidhen né tregjet e organizuara (panaire dhe té ngjashme);
pérmes shfrytézimit té shérbimeve té institucioneve pér ndérmjetésim

né praktiké, shpeshheré pérdoren gé té dy metodat té€ kombinuara mes vete.
Kontaktimi fillon duke dérguar oferté deri te importuesi pérkatés.



